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Tem algumas coisas que não estão sob o nosso controle. Outras sim. 
Por exemplo, todos sabemos que no fim do ano os consumidores se
preparam financeiramente para as festas. Então por que não se antever
e criar estratégias para construir reconhecimento de marca e	 
aumentar a base de potenciais clientes? Lembre-se: quem se
antecipa vende melhor.
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Sabe aquela expressão "quem não é visto não é lembrado"? No comércio, essa 
visibilidade se chama "reconhecimento de marca". São aquelas campanhas que
explicam e diferenciam serviços, produtos e marcas. Se você ainda não
criou uma estratégia neste sentido, é hora de antecipar. No calor da Black
Friday e do Natal, durante as compras, seus consumidores precisam se lembrar de você.
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Tem pessoas que compram no impulso. E tem aquelas que se planejam. Você já
teve aquela sensação de ter seu pensamento "espionado" após pesquisar
um produto ou serviço, em especial na internet? Esta estratégia faz parte do
remarketing, ou seja, fazer marketing novamente para a pessoa que já
demonstrou interesse no seu produto ou serviço. A Black Friday está chegando. É
hora de ser lembrado. Não vai deixar para a última hora, viu?
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No ponto de venda, uma vitrine atrativa faz toda a diferença. E na
Black Friday vale a pena caprichar. Nem precisa ser um investimento
alto. Balões, cartazes, letreiros, tudo isso, junto e misturado, atrai a
atenção dos consumidores e chama a atenção para as ofertas especiais. E
sua loja, já está planejada para Black Friday 2021?
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